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「北海道を元気にする」をスローガンに

「誰もやっていない領域」で販路を切り開いてきました。

・事業ドメイン

•

•

• 2000

企業の概要や特色

億

売上の上昇が止まってきている



本取組みで実現したいこと

年 間 2 0 万 件 以 上 の 全 国 の 購 入 者 か ら の 生 の 声 や 、

1 万 通 近 く 届 く 「 お 客 様 ア ン ケ ー ト ハ ガ キ 」 か ら 全 国 の お 客 様 が

・どんな生活環境で

・どんな感情を抱き

・何を求めているか？

北海道が好きで感動いちばの商品が好きで、感動いちばの

考え方に共感し、感動いちばの案内を見るとわくわくし

てしまい、〝ついつい色々買っちゃうのよね～‘’というお客様。

と い っ た リ ア ル な 顧 客 像 を 鮮 明 に 浮 き 彫 り に し 、 そ の デ ー タ や 情 報 を も と に 、 産 地 と エ ン ド ユ ー ザ ー を つ な ぐ 様 々 な

コ ミ ュ ニ ケ ー シ ョ ン 施 策 を 実 施 し 、 フ ァ ン を 増 や し て い く 。



課題として感じていること

1



参加学生の皆様へ

インターンに参加いただいた方に森岡さんの著書

『確率思考の戦略論 U S Jでも実証された数学マーケティングの力 』をプレゼント！

数学的アプローチを駆使した戦略でUSJ（ユニバーサルスタジオジャパン）の
経営をV字回復させた、日本を代表するマーケター。

↑

森岡毅さんを〝もっと知りたい‘’

という方はこのQRコードから！

マーケティングは科学です。

5

感動いちばは「定期的派遣型」（１週間に１～２日程度の定期的出社による問題解決）
にてインターンシップを募集します。
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