
あなたの学びがビジネスを動かす！

実践データ分析プロジェクト、始動！

求む、弊社データ分析課！
RT

by Ryuji Tanaka from (株)感動いちば

【北海道大学】共同型インターンシップ
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1 2006年：創業

ネットショッピングに慣れていないシニア層をターゲットに、

全国の新聞販売店とタッグを組んで北海道の新鮮な食材を

販売開始。

2 2011年：「年越し海鮮福袋」を販売開始

4,500セットの販売数からスタートし、

2020年には50,000セットまでヒットを拡大！

3 2022年：売上高18億円達成

着実な成長を続け、2022年には売上高18億円を突破。

最大のヒット商品！

「年越し海鮮福袋」

感動いちばの歩み

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma
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チラシ中心の展開だけでは尻すぼみ…

でもピンチはチャンス！今こそ第二創業の時！！

変化する時代：新たな挑戦

・紙媒体の価格上昇

・新聞読者の減少

etc.

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma
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感動いちばの第二創業：

原点に立ち返り新しいことにチャレンジ

顧客起点の経営
顧客をもっとよく知り、ビジネスを通じて食べる歓びを

分かちあいたい。

ECサイト、SNSでの情報発信、youtubeインフルエンサー

とのコラボなど様々なチャネルを拡げる挑戦。

実現のために会社のDX化が急務！

販売チャネルの拡大

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma
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(前回)2024年度の取組み

こんな活動をしました

見事アンケートのテキスト化を実現！
→これをもとにポジネガ分析をしていただきました

前年度の取組みと今年度(今回)の取組み

毎月の売上データとデジタル化したアンケートデータを
組み合わせて分析し、成果を「数値化」する。

数値化とは？

(例)売上○○円、コスト○○円、アンケートの満足度が○○％なら

この企画は○○点と点数をつける、など。

分析の方法は当社メンバー、ITコーディネーターさんと

話し合いながら決めていきましょう。

(Yahoo!ジャパンで活躍されたデジタルマーケティングの

専門家にも特別協力いただく予定)

(今回)今年度の取組み
３人の大学院生と一緒に「年越し海鮮福袋」に寄せられた

アンケートはがきを、OCR(光学文字認識)を使って

デジタル化するアプリを開発し、顧客のニーズを分析

【GOAL】PDCAサイクルを回せる仕組の構築
P(仮説)→D(実行)→C(検証)→A(改善)の

サイクルづくりをデータに基づきやっていきたい！

・会社オリエンテーション

・学生同士で集まりOCR導入と
自動テキスト化の方法を模索・開発

・DXアドバイザーにプロジェクトの方向性を確認

・月１回学生と会社のメンバーで作戦会議
(終了後は一緒にランチを食べました笑！)

前
年
度
の
取
組
み
を
よ
り
進
化
さ
せ
た
い
！

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma
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・分析することが好きな人！

・食べることが好きな人！

・会社の(第二)創業に立ち会ってみたい人！

今年度は有償の体験アルバイトを実施。まず(株)感動いちばを知ってほしい！

ご応募お待ちしております！！

こんな学生に来てほしい！

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma
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